
  ÅRSSTÄMMA 2013 – VD THOMAS AXELSSON 



SUMMERING 2012 

 
 Försäljningstillväxt +18% i lokal valuta* 

 
 40 kvartal i rad med tillväxt 
 
 Rörelseresultat 50 MSEK (14%)* 
 
 Förvärv av Cryo Management Ltd 

 
 Utdelning av Xvivo Perfusion AB 
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* Kvarvarande verksamhet 



UTDELNING AV TRANSPLANTATION 

 Xvivo Perfusion AB delades ut till 
aktieägarna den 1 oktober 

 Avtal med Xvivo avseende 
kontraktstillverkning av  
STEEN SolutionTM 

 Tre stämningar inlämnade i USA 
mot Vitrolifes amerikanska 
dotterbolag avseende 
transplantationsprodukten 
Perfadex®  
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CODE OF CONDUCT - UPPFÖRANDEKOD 

 Vitrolifes uppförandekod antogs av 
styrelsen i april 2012 

 Togs fram för att säkra att Vitrolifes 
verksamhet bedrivs på hög etisk 
nivå, och i enlighet med lokal 
lagstiftning, internationella och 
nationella uppförandekoder samt 
Vitrolifes normer 

 Implementering genomförd i hela 
organisationen genom workshops 
med möjlighet till diskussion  

 Vitrolifes affärspartners har utbildats 
beträffande uppförandekoden 
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FÖRBÄTTRAT RÖRELSERESULTAT 

Kvarvarande verksamhet Mål 2012  2011  

Omsättning, MSEK 20% 362 308 

Bruttomarginal % 66% 65% 

M&S / Omsättning % 28% 30% 

Admin / Omsättning % 12% 14% 

F&U / Omsättning % 11% 14% 

Rörelseresultat, MSEK 50 21 

Rörelsemarginal % 15% 14% 7% 

Operativt kassaflöde, MSEK 58 22 

Vinst per aktie, SEK 1.36 0.79 

Nettoskuld/ EBITDA rullande 12 mån <3.0 0.9 1.2 

Rörelsemarginalen för Fertilitet ökade från 5% 2010 och 7% 2011 till 14% 2012. 
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TRANSFER 

  

FRYSNING 

CA 1 VECKA 

EN IVF-CYKEL BÖRJAR MED EN HORMON- 
STIMULERING OCH AVSLUTAS MED EN TRANSFER 

Hormon-
stimulering för 
att öka antalet 

tillgängliga ägg 
för uttag 

 

HORMON-  
STIMULERING BEFRUKTNING 

  

ODLING 

 IVF-PROCESSEN 

KVINNA 

MAN 
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VITROLIFE 

  

Världsledande leverantör av produkter för  
behandling av mänsklig infertilitet 

TILLVÄXT:  
20% 

 
 

MARGINAL: 
15% 

 

NETTOSKULD/ 
EBITDA:  

<3 
 

MÅL 

MEDIA INSTRUMENT  TEKNOLOGI LABWARE UTRUSTNING LÄKEMEDEL 

TILLVÄXT 
Flexibilitet Lönsamhet Effektivitet Relationer 

VITROLIFE 
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VITROLIFES FÖRSÄLJNING OCH TILLVÄXT* 
 
 

21% 

Andel av Vitrolifes försäljning 2012 

* Kvarvarande verksamhet 
 

48% 

31% 
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Tillväxttakt jämfört med 2011 mätt i lokala försäljningsvalutor 

2012: +18% 

+6% 

% 

+10% 

+41% 



AKTIEKURSUTVECKLING VITROLIFE OCH 
XVIVO 
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Den totala värdeökningen från januari 2012 till april 2013 har uppgått till 85 procent. 
 



KURSUTVECKLING KVARVARANDE 
VERKSAMHET *        (2012 JAN – 2013 APR) 
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* Aktiekursen vid tiden före utdelningen av Xvivo är reducerad med värdet på Xvivo vid noteringstillfället (19,80 SEK / aktie) 

 



  Q1 2013 



FINANSIELLA NYCKELTAL Q1 
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Kvarvarande verksamhet 
2013 

Q1 
2012 

Q1 

Omsättning, MSEK 105 86 

Bruttomarginal % 66% 66% 

M&S / Omsättning % 25% 27% 

Admin / Omsättning % 13% 14% 

F&U / Omsättning % 11% 13% 

Rörelseresultat, MSEK 17 10 

Rörelsemarginal % 16% 12% 

Operativt kassaflöde, MSEK 20 14 

Vinst per aktie, SEK 0,61 0,38 

Nettoskuld / EBITDA rullande 12 mån 0,6 0,6 

Total försäljningstillväxt var 27 procent i lokal valuta.  



Q1 FÖRSÄLJNING PER PRODUKTGRUPP* 
 
 
 
 

50% 

32% 

Q1 lokal valuta: 
Media: +18% 
Övriga IVF-produkter: +55% 
 

 
 
 

* Kvarvarande verksamhet 
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