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SUMMERING 2014

= Omesattningstillvaxt +13 %
= Fdrsaljning uppgick till 511 MSEK

= Rorelseresultat 143 MSEK (28 %
marginal)

= Forvarv av Unisense FertiliTech A/S

= Effektivisering och processforbattringar
har paverkat [donsamheten positivt

= Kina har blivit var storsta marknad

2 Vitrolife 7



KVALITET OCH KULTUR | FOKUS

Uppforandekod (Code of Conduct)

Revisionskommittée

Regulatoriska krav och kvalitetsarbete

Milj6certifiering (1ISO 14001)

= Varderingar och foretagskultur

Vitrolife ¢



VITROLIFE | VARDEKEDJAN

Paret i behov av behandling IVF kliniken

Vitrolife

Lakemedels-
leverantorer Medicintekniska
leverantorer
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MED FOKUS PA ATT HIALPA KLINIKERNAATT BLI
FRAMGANGSRIKA

INSTRUMENT

LABWARE TEKNOLOGI UTRUSTNING

Kliniska resultat

Finansiella resultat *I///
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EN IVF BEHANDLING

VITROLIFE PROCEDUR -1 VECKA

HORMON
BEHANDLING

Hormon-

stimulering for
att 6ka antalet
agg att plocka ut

FRYSFORVARING

KVINNA BEFRUKTNING

TEKNOLOGI
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URVAL AV VITROLIFES PRODUKTER
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Americas

+3%

17%

Asia & Pacific
+18%
36%
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FINANSIELLA NYCKELTAL

Mal 2014 2013

AONES
Omsattning, MSEK 20% 511 453
Bruttomarginal % 68% 66%
M&S / Omsattning % 22% 24%
Admin / Omsattning % 12% 12%
R&D / Omsattning % 8% 13%
EBITDA, MSEK 167 115
EBITDA marginal % 30% [ 33% 26%}
Operativt kassaflode, MSEK 146 106 J'i
Vinst per aktie, SEK 5.46 2.84
Nettoskuld/ EBITDA rullande 12 man <3.0 -0.1 -0.1

2015 Q1.: tillvaxt 36 % och EBITDA 33 %
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Sy
TYDLIGA OCH HOGA FINANSIELLA MAL

209% TILLVAXT i =

30% EBITDA MARGINAL

<3 NETTOSKULD/
EBITDA
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+76% OKNING UNDER 2014

SEK / SHARE *
e * Listad pa NASDAQ OMX
180 Nordic Mid Cap

 XVIVO delades ut 1 oktober
2012 och noterades pa First
North till kursen 19.80 SEK

e Bdrsvarde: ~3 400 MSEK

160

140

Vitrolife

120

100

w0 STORSTA AGARE
2015-03-31
60 1. Bure Equity 21.7%
" OMX index 2. William Demant Invest 10.0%
3. Thomas Olausson 8.5%
20 4. Nordea funds 4.9%

2011 2012 2013 2014 2015

5. SSB Client Omnibus 3.7%
6. Eccenovo AB 3.5%
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FRAMTIDA TILLVAXT DRIVS AV

= Foraldrarnas medelalder = Vaxande
Okar medelklass
= Social acceptans att » Forandringar |
genomfoéra IVF ersattning
PATIENTER OKAD
KOPKRAFT

= Vardet per cykel 6kar

genom battre teknik MARKNADS-
= Konsolidering av IVF- TRENDER = RATT TILL
kliniker BEHANDLING

= Biosimilars / generica for

hormonbehandling = Patienter alltmer
mer delaktiga i sina

= Myndigheter / regulatorisk behandlingar

involvering

= Fler cykler fran varje agg-
uttag
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UTSIKTER 2015

Fortsatt stark utveckling pa
tillvaxtmarknader

Mer fokus pa utvalda mogna
marknader

Integration av FertiliTech fokuserad

pa lénsam tillvaxt och interna
processer

Produktutveckling

Forskning och utveckling fokuserad
pa att forbattra den stressfria miljon
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